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ZARZADZENIE MINISTRA HANDLU ZAGRANICZNEGO

z dnia 28 stycznia 1986 r.,

w sprawie zasad 1 trybu realizacji eksportu 1|

Na podstawie § 23 uchwaly nr 184 Rady Ministrow
z dnia 15 listopada 1985 r. w sprawie eksportu i importu
osiggnie¢ naukowych 1 technicznych (Monitor Polski
Nr 37, poz. 246) zarzadza sie, co nastepuje:

- Rozdzial 1
/ Przepisy ogolne.

§ 1. Zarzadzenie okres$la:

1) ramowe zasady sporzadzania i negocjowania uméw
dotyczqcych eksportu i importu osiggnie¢ naukowych
i lechmcznych oraz wymogi u7yskama pozwolen wy-

. Wozu i przyweozu,

2) zasady postepow.nia przy udostepnianiu i nabywaniu
dokumentacji technirznej,

3) “zakres danych charakteryzujacych  udostepnione
osiagniecia naukowe i techniczne oraz nabyte licencje
na potrzeby Centralnego Rejestru Licencii,

4) zasady dokonywania analiz warunkéw zawartych
uméw w okresach dwuletnich i przekazywania ich
wynikow zainteresowanym jednostkom handiu zagia-
nicznego.

§ 2. Przepisy zarzadzenia stosuje sie_ przy udostep-
nianiu i nabywaniu osiggnie¢ na podstawie kontraktow
handlowych, w tym takie w ramach kompletnych ohiek-
téw przemystowych, obiektéw budownictwa lub  innych
obiektow.

§ 3. Illekro¢ w zarzadzeniu jest mowa o:

1) Centrum — rozumie sie przez to Centrum informa-
tyki Handlu Zagranicznego w Waiszawie,

importu osiagnie¢ naukowych 1 technirznych

2) dokumentacji technicznej — (ozumie sie przez to
rysunki techniczne, konstrukcyjne i inne, w tym spe-
cyfikacje, normy techniczne,. listy wyposazenia, in-
strukcje, nie posiadajgce znamion wlasnosci przemy-
stowej lub know-how,

3) kontraktach — rozumie sie przez to ﬁmowy o ko~
rzystanie z osiggnieé, zawierane miedzy jednostkg
handlu zagranicznego a kontrahentem zagranicznym,

4) rejestrize — rozumie sie przez to Centralny Rejestr
Licencji,

5) osiggnieciach — rozumie sig przez to osigynigcia
naukowe i techniczne okre$lone w § 2 pkt 1 uchwaly,

6) uchwale — rozumie sig pizez to uchwale nr 184 Rady
Ministré6w z dnia 15 listopada 1985 1. w sprawie

eksportu i importu osiggnie¢c naukowych i technicz-
nych (Monitor Polski Ni 37, poz. 246).

Rozdzial 2

‘Ramowe zasady sporzadzania | negocjowania uméw

dotyczacych eksportu 1 importu osiggnie¢ naukowych
i technicznych oraz wymogi uzyskania pozwolen wywozu
i przywozu.

§ 4. 1. Eksport i import osiggnie¢ realizujg jednostki
handlu zagranicznego wlasciwe ze wzgledu na przedmiot
transakciji. .

2. Jednostka handlu zagranicznego (zleceniobiorca)
dziala na podstawie zawartej ze zleceniodawca umowy.

§ 5. Przy zawieraniu i wykonywaniu kontraktéw na-

lezy dazyé do maksymalnego zabezpieczenia interesu ’

gospodarki narodowej, uwzgledniajgc wytyczne do opra-

T



—

Monitor Polski Nr 10

10 — :

_Poz._67

cowania kontraktow eksportu i importu osiggnig¢ nauko-
wych i technicznych zawarte w zalgczniku nr. 1 do zarzg-
dzenia. .

§ 6. 1. Jednostka handlu zagranicznego przystgpuje
do czynnosci przygotowawczych w celu udzielenia licencji
na korzystanie z osiggnie¢ po uprzednim przedlozeniu
przez zleceniodawce, bedacego wlascicielem (dysponen-
tem) osiagniecia, opinii organu zalozycielskiego Ilub
nadzorujgcego o celowosci eksportu osiggniecia, jezell
osiggniecie jest zastosowane w praktyce gospodarczej,
a w przypadku, o ktérym mowa w § 3 ust. 1 uchwaly, de-
cyzji Ministra — Kierownika Urzedu Postepu Naukowo-
-Technicznego i Wdrozen.

2. Po zakonczeniu negocjaCii i ocenie ich wynikéw
zleceniobiorca przystepuje do zawarcia kontraktu z kon-
trahentem zagranicznym, Przed podpisaniem kontrakt po-
winien byé parafowany przez zleceniodawce.

§ 7. Jednostka handlu zagranicznego podejmuje czyn-
nosci przygotowawcze w celu nabycia licencji na korzy-
stanie z osiggnie¢ na rzecz zleceniodawcy po uprzednim
stwierdzeniu, ze proponowany zakup miesci sie w wy-
kazie licencji, o ktérym mowa w .§ 11 ust. 5 uchwaly.
Zleceniobiorca moze uzalezni¢ podjecie czynnosci przygo-
towawczych od przedloienia przez zleceniodawce zaswiad-
czenia -~wlaiciwego banku, stwierdzajgcego posiadanie
przez przyszlego licencjobiorce wystarczajacych $rodkéw
dewizowych i zlotowych na sfinansowanie zamierzoneon
kontraktu lub mozliwosci ich uzyskania na ten cel.

§ 8. 1. Dyrektor jednostki handlu zagranicznego po-
‘woluje, w porozumieniu ze zleceniodawca, grupe negocja-
cyjng dla przeprowadzenia negocjacji z kontrahentem za-
qramcznym

2. ‘W sklad grupy negocjacyjnej powinni wchodzié
przedstawiciele zleceniobiorcy i zleceniodawcy oraz inni
specjalisci, ktérych udzial w pracach zespolu jest nie-
zhedny do wykonania zadan okreslonych w ust. 3.

3. Do zadan grupy negocjacyjnej nalezy w szczegdl-
nosci:
1) zebranie informacji technicznych i handlowych nie-
zbednych do przygotowania negocjacji,

2) opracowanie planu negocjacji z kontrahentami, lacz-
nie -z przygotowaniem projektu kontraktu,

3) przeprowadzenie negocjacji,

4) opracowanie sprawozdania obejmujacego projekty

negocjowanych kontraktéw wraz z wnioskami w spra-
. wie zawarcia kontraktu.‘

§ 9. Na podstawie sprawozdania grupy negocjacyjnej

"1 innych danych zleceniodawca — przy udziale zlecenio-
biorcy — przygotowuje wniosek, o ktérym mowéd w § 16
uchwaty, w celu uzyskania niezbednych opinii i decyzji
o nabyciu licencji od wlasciwych instytucji i organdéw.

§ 10. Sprawozdania, protokoly i analizy prac grupy
negocjacyjnej oraz wnioski opracowane przez zlecenio-
biorce i zlecenindawce majg charakter poufny.

§ 11. Po uzyskaniu przez zlcceniodawce niezbednych
decyzji lub opinii potrzebnych do zawarcia kontraktu
2z kontrahentem zagranicznym zleceniobiorca przystepuje
do zawarcia kontraktu. Przed podpisaniem kontrakt powi-
nien by¢ parafowany przez zleceniodawce. 4

\

§ 12. 1. W celu uzyskania pozwolenia wywozu-
osiggnigcia nalezy przedlozy¢é Ministerstwu Handlu Za-
granicznego kontrakt wraz 2z tlumaczeniem na " jezyk
polski oraz opinie radcy prawnego jednostki handlu za-
granicznego, a takze opinie lub decyzje, o ktérych mowa
w § 6 ust. 1. -

2. W celu uzyskania pozwolenia przywozu licencijl
nalezy przedlozyé Ministerstwu Handlu Zagranicznego
wniosek, o ktérym mowa w § 16 uchwaly, kontrakt
wraz z tlumaczeniem na jezyk polski i wymagane
uchwalg opinie, a takze niezbedne uzasadnienie okolicz- .
noéci przemawiajgcych za zawarciem kontraktu na wy-
negocjowanych warunkach, jezeli zawiera on postano-’
wienia niezgodne z zaleceniami zawartymt w § 2 pkt 3—3
i § 3 zalgcznika nr 1 do zarzadzenia.

Rozdzial 3

Zasady postgpowania przy udostepnianiu 1 nakywaniu
dokumentacji *technicznej.

§ 13. Jednostka handlu zagranicznego pedejmuje
czynnosci przygotowawcze w celu sprzedazy lub nabycia
dokumentacji technicznej na podstawie umowy zawartej
ze zleceniodawca. .

§ 14 1. W celu uzyskania pozwolenia p:zywozu
dokumentacji technicznej nalezy przedtozyé wniosek Mi-
nisterstwu Handlu Zagranicznego.

2. Wniosek powinien zawiera¢ dane okreslajace:

1)
2)
3)
4)

nazwg kupujgcego i zleceniodawcy,
nazwe sprzedawcy,
cel nabycia dokumentacji teéchnicznej,

przedmiot dokumentacji ‘technicznej z podaniem da-
nych techniczno-eksploatacyjnych,

5) uzasadnlenle wyboru sprzedawcy dokumentacji tech- ;

nicznej,

6) koszt'nabycia dokumentacji technicznej z podaniem
 waluty, trybu i sposobu regulowania naleznosci,

7 rodzaj i wielkos¢ towarzyszgcego importu mqsiy‘n.
i urzgdzen oraz elementéw i materialdw niezh¢dnych
do produkcji wyrobu na podstawie nabytej doku-

mentacji,

8) wielko$¢ nakladéw inwestycyjnych i innych $rodkéw

niezbednych de wykorzystania dokumentaciji,

9) zakladang wielkos¢ produkcji w oparciu o nabytq
dokumentacje oraz przewidywanego eksportu na po-

‘szczegolne obszary platnicze,

10) posiadanie przez zleceniodawce Srodkéw dewizowych

i ztotowych na sfinansnwanie zamierzonego zakupu.

§ 15, 1. W celu uzyskania pozwolenia wywozu do-
kumentacji technicznej nalezy przedlozy¢é Ministerstwu
Handlu Zagraniczneqo kont-akt wraz z tlumaczeniem na
jezyk polski.

2. W celu uzyskania pozwolenia przywozu dokumen-
tacji- technicznej. nalezy przedlozy¢ Ministerstwu Handlu
Zagranicznego wniosek, o ktérym mowa w § 14, oraz
kontrakt wraz z tlumaczeniem na jezyk polski.
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Rozdzial 4

.

Zakres danych charakteryzujacych eksport 1 import
oslagnie¢ naukowych 1| technicznych, gromadzonych
+ 1 udostepnianych przez Centralny Rejestr Licencjl.

¢ 16. 1. Rejestr obejmuje zbiodr:

1) informacji o nabytych osiggnigeciach naukowych i
technicznych,

2) informacji o sprzedanych osiagnieciach naukowych
i technicznych,

2. Prowadzenie rejestru powierza sie Centrum,.

3. Zakres danych gromadzonych w rejestrze okresla
zalgcznik nr 2 do zarzadzenia. Dane te opracowywane sg
wedlug stanu istniejgcego w momencie, zawarcia kon-
‘traktu. '

4. Rejestr sklada sie z czeéci jawnej dla kontraktow
o charakterze jawnym i czeSci poufnej dla kontraktéw
o charakterze poufnym.

5. Jednostka handlu zagranicznego dokonujgca zgto-
szenia do rejestru obowigzana jest wskaza¢, czy zapis ma
charakter jawny czy poufny.

§ 17. 1.
sprzedane i nabyte osiagniecia.

2. Tryb zglaszania informacji o sprzedanych lub na-
bytych osiagnieciach okresla odrebna instrukcja.

§ 18. 1. Jednostki handlu zagranicznego sg obowig-
zane do: )

1) zgtoszenia do rejestru informacji o sprzedanych lub
nabytych osiagnieciach w ciagu 14 dni od wejscia w
zycie kontraktu,

2) przekazania do rejestru jednego egzemplarza kon-
traktu wraz z tlumaczeniem na jezyk polski o sprze-
danym lub nabytym osiggnieciu.

2. Przepisy ust. 1 stosuje sig odpowiednio w razie
przedtuzenia lub rtozszerzenia zakresu kontraktu,

§ 19. Centrum jest obowigzane do:

1) sporzadzania pé!rocinych i rocznych wyciggow z re- -

jestru w terminie 45 dni po uplywie okresu sprawo-
zdawczego,

2) przechowywania zawartych kontraktéw przez czas
obejmujacy okres ich waznosdci oraz 5 lat po ich wy
gasnigciu, ; ;

3) przekazywania wyciggow ‘ze sprawozdan i analiz:

a) Urzedowi  Postepu

Naukowo-Technicznego 1
Wdrozen, :

W rejestrze zapisowi podlegajg wszystkie-

b) Ministerstwu Handid Zagranicznego,
c) Gléwnemu Urzedowi Statystycznemu,

d) zainteresowanym instytucjom i jednostkom ‘gospo-
darki uspolecznionej na ich wniosek.

§ 20. Jednostki korzystajgce z informacji zawartych
w rejestrze ponoszg koszty zwigzane z opracowaniem tych
informacji.

Rozdzial 5

Zasady dokonywania analizy warunkéw zawartych
uméw w okresach dwulelnich i przekazywania jej
wynikéw zainteresowanym jednostkom handlu
zagranicznego.

§ 21. 1. Centrum dokonuje co dwa lata. analizy
handlowych i prawnych warunkéw zawartych kontrak-
téw, przy czym pierwsza analiza, obejmujgca okres 1986—
1987, zostanie przeprowadzona po dniu 1 stycznia 1988 r.

2. Centrum przekazuje wyniki analiz Ministerstwu
Handlu Zagranicznego oraz zainteresowanym jednostkom
handlu zagranicznego. '

Rozdziat 6
Przepisy koncowe,

§ 22, Tracg moc:

1) zarzgdzenie nr 16 Ministra Handlu Zagranicznego
i Gospodarki Morskiej z dnia 20 lutego 1976 r. w
sprawie zasad wspoipracy przedsiebiorstw handlu za-
granicznego z licencjobiorcami oraz trybu postepo-
wania przy nabywaniu licencji na stosowanie zagra-
nicznych rozwigzan naukowo-technicznych i ‘do$wiad-
czen produkcyjnych w go_spodérce narodowej (Dz. Urz,
MHZiGM Nr 3; poz. 11),

2) zarzadzenie nr 17 Ministra Handlu Zagranicznego
i Gospodarki Morskiej z dnia 20 lutego 1976 r. w
sprawie centralnego rejestru licencji oraz zasad zgla-
szania przez przedsiebiorstwa handlu zagianicznego
nabytych licencji i dokumentacji technicznej do tego
rejestru (Dz. Urz. MHZiGM Nr 3, poz. 12),

3) zarzadzenie nr 79 Ministra Handlu Zagranicznego
i Gospodarki.Morskiej z dnia 4 grudnia 1979 . w
sprawie zasad i trybu postepowania przy nabywaniu
dokumentacji technicznej na nie chronione prawami
wylacznosci rozwigzania naukowo-techniczie i do-
§wiadczenia produkcyjne, uzvskanej bez ograniczen
jej wykorzystania i nie zwigzanej z nabyciem licencji
(Dz. Urz. MHZiGM Nr 10, poz. 54).

§ 23. Zarzadzenie wchodzi w zycie z dniem oglo-
szenia, z tym 2Ze rejestracji podlegaja wszystkie sprze-
dane i nabyte osiagniecia po dniu 1 stvezniz 1986 r.

L1

Minister Handlu Zagranicznego: A. Wojcik
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Zalgcznik nr 1 do  zarzgdeenia
Ministra Handlu Zagranicznego 2
~ dnia 28 stycznia 1986 r. (poz 67)

WYTYCZNE DO OPRACOWANIA KONTRAKTOW EKSPORTU I IMPORTU OSIAGNIEC NAUKOWYCH
I TECHNICZNYCH

Kontrakt powinien okreslac:

§ L

1) zwiezle charakterystyke osiagniecia i cel, dla ktérego
licencjobiorca nabywa objete licencja osiaggniecia,

2) strony, date i miejsce zawarcia Kkontraktu,

3) osiggnigcia bedace przedmiotem licencji (w przypad-
ku kontraktéw kmow-how okreslenie przekazywanych
informacji, do$wiadczen itp. z oznaczeniem, Kktére
x nich majg charakter poufny, a ktére stanowig
przedmiot §wiadczenia ustug),

4) tytul prawny licencjodawcy do udostepnianych osigg-
nie¢ (wlaéciciel patentu, dysponent poufnego know-
~-how, Hcencjobiorca uprawniony do wudzielenia subli-
cencji itp.),

8) zakres przedmiotowy (produkcja, uzywanie, sprzedaz),
obszar zastosowania i zasieg terytonalny upowaznie-
nia licencyjnego,

6) czy licencja ma charakter wylaczny,

¥) zakres odpowiedzialnosci licencjodawcy w razie
naruszenia praw oséb trzecich w wyniku korzystania
z licencji przez licencjobiorce,

B) sposéb przekazania przez licencjodawce osiggnigé,
doswiadczen i innych uzgodnionych form pomocy
przv uruchamianiu licencji,

9) sposdb zaplaty (zaplata jednorazowa, w ratach lub
oplaty okresowe), terminy platnosci, obcigzenia po-
datkowe {tp., dokladne oznaczenie sposobu ustalenia
i1 weryfikacji danych stanowigcych podstawe wyna-
grodzenia, waluty, kurs wymiany i sposéb platnosci,

10} prawa i obow‘iqzki stron na wypadek niewykonania
lub nienalezytego wykonania kontraktu, w szczegol-
nosci- warunki i skutki uniewaznienia i wygaséniecia
praw wylgcznych, odstgpienia od kontraktu przez
kazdg ze stron, przeslanki i skutki wypowiedzenia
(odstgpienia) kontraktu,

11) okres obowigzywania kontraktu i skutki jego wy-
gasniecia, '

12} wybér prawa rzgdzgcego kontraktem i sposéb roz-
strzygania spordw, '

13) warunki wejscia w Zzycie kontraktu.

§ 2. W Kkontraktach importu licencji licencjobiorca
powinien zapewni¢ sobie w szczegdlnosci:

1) informacje, w jakich krajach objetych upowaznie-
niem licencyjnym uzyskano patenty, prawa ochronne
lub dokonano ‘zgloszen patentowych na osiggniecia
bedace przedmictem kontraktu; w przypadku kontrak-
tow know-how okreélenie prawdapodobnego kregu
osobh, ktére dysponuja sekretem poza licencjodawca,

2) okreslenie, komu i w jakich krajach udzielono licen-
cji na osiggniecia stanowigce przedmiot kontraktuy,

~3) mozliwoé¢ dalszego korzystania z przedmiotu ‘licencji
po ustaniu kontraktu, chyba ze wypowiedzenie lub
rozwigzanie kontraktu nastapi z winy licencjobiorcy,

4) gwarancje finansowg licencjodawcy w p;zedmit‘:cia
niezawodnosci przekazywanej technologii i urzgdzen
oraz odpowiedzialnosci za to, Zze korzystanie z nich
na terytorium kontraktu nie narusza praw wylgcznych
0s6b trzecich,

8) gwarancje przydatnosci nabywanych osiggnie¢ do
celu okreslonego w preambule kontraktu oraz gwa-
rancje osiggniecia okre$lonych parametréw technicz-
nych, technologicznych i jakosciowych,

8) niezbedng pomoc techniczng licencjodawcy - przy
szkoleniu wlasnego personelu oraz wdrazaniu licencji,

¥) prawo do korzystania z dalszych usprawnien przed-
. miotu licencji dokonanych przez licencjodawce w cza-
sie trwania kontraktu na 4ych samych zasadach jak

w odniesieniu do pierwotnego przedmiotu kontraktu,_

8) prawo do udzielenia sublicencji i zlecenia czynnosci
niezbgdnych 'do uruchomienia produkcji licencyjnej
dowolnemu przedsigbiorstwu polskiemu,

9) klauzule najwiekszego uprzywilejowania.

§ 3. Kontrakty licencyjne nie powinny zawieraé
klauzul, ktére moga wywiera¢ negatywny wplyw na roz-
wo6j ekonomiczny Iub technologiczny Polskiej Rzeczy-
pospolitej Ludowej lub na miedzynarodowy obrét osigg-
nigciami. Dotyczy to w szczegdlnosci:

1) Zobowigzania licencjobiorcy do *jednostronnego. nies
odplatnego udostepnienia licencjodawcy udoSkonalety
przekazanych osiagnie¢,

2) zobowigzania licencjobiorcy do powstrzymania ’sig
od podejmowania krokéw prawnych, ktére zmierzajg
do kwestionowania waznoéci patentéw i innych: praw
wylgcznych, jak réwniez tytulu prawnego licencjo-
dawcy do know-how bedgcego przedmiotem udostep-
nienia; dotyczy to rowniez kwestionowania poufnego
statusu know-how,

3) zobowigzania licencjobiorcy do wprowadzania do .
obrotu towaréw licencyjnych wylgcznie za posred-
nictwem sieci handlowejlicencjodawcy lub wskaza-
nej przez niego osoby, chyba ze jest to uzasadnione
koniecznoiciag zachowania w tajemnicy przekazanego
know-how albo niezbedne do dystrybucji towarow
licencyjnych na danym rynku,

4) zobowigzania licencjobiorcy do przestrzegania okre-
$lonej polityki cen przy sprzedazy.towarow wytwa-
rzanych przy zastosowaniu dostarczonej technologii,

5) ograniczenia licencjobiorcy w zakresie adaptaciji. prze-
kazanej technologii, jezeli licencjobiorca czyni to na
wlasne ryzyko i dla wytwarzania towaréw ($wiad-
czenia uslug), ktére nie sg opatrzone znakiem towa-
rowym, firmg lub innym oznaczeniem pochodzenia,
wskazujgcym na pochodzenie towaru (ustugi) lul

. zastosowanych osiggnie¢ z przedsiebiorstwa licencjo-
dawcy,
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6) ograniczenia swobody licencjobiorcy w zakresie na-
bywania, sprzedazy lub wspélpracy naukowo-technicz-
nej dotyczgcej osiggnie¢ i produktéw bedgcych przed-
miotem umowy albo konkurencyjnych osiggnieé¢ (to-
waréw), '

7) uzaleznienia udzielenia licencji od nabycia towardw,
débr niematerialnych lub uslug ze Zrédla wskazanego
przez licencjodawce, chyba ze jest to niezbedne do
sprostania udzielonym przez niego gwarancjom wy-
dajnosci, jakosci itp., ochronie reputacji znaku towa-
rowego, firmy itp., objetego licencjg, albo gdy wska-
zanie specyfikacji dotyczgcej towaréw ,zwigzanych"
jest praktycznie niemoiliwe lub gdy powodowaloby
to konieczno$¢ wyjawienia sekretéw nie objetych
kontraktem,

B) zobowigzan wylaczajgcych lub powaznie ogranicza-
jacych eksport towardéw licencyjnych (np. przez
zwickszenie stawek oplat licencyjnych, ograniczenia
ilosciowe itp.), z wyjatkiem zakazéw dotyczacych
sprzedazy do krajéow, w ktdérych licencjodawca dyspo~
nuje waznymi prawami wlasnosci przemystowej na
takie towary (ustugi) albo w ktérych licencjodawca
udzielil juz wczeéniej licencji ,wylgcznej na korzy-
stanie z tych samych osiggnig¢,

9) ograniczen w zakresie uzywania osiagnieé¢ objetych
licencjg po wygasnieciu kontraktu, z wyjatkiem sy-
tuacji, gdy sa one nadal chronione przez prawa wy-
tgczne lub nie utracily pouinego charakteru,

10) zobowigzan licencjobiorcy do jakichkolwiek §wiad-
czen pokontraktowych w okresie dluzszym niz trzy
‘lata po zakonczeniu kontraktu, chyba ze przed-
wczesne wypowiedzenie (odstgpienie) kontraktu na-
stapilo z wylacznej winy licencjobiorcy; zakaz ten
nie dotyczy obowiazku przedsigwzigecia niezbednych
staran o utrzymanie w tajemnicy know-how dopéty,
dopoki osiggniecia takie nie zostang ujawnione przez
licencjodawce lub osoby trzecie,"

11) postanowien kontraktowych zobowigzujgcych licen-
cjobiorce do kontynuowania optat lub innych $§wiad-
czen po wygasnieciu albo uniewaznieniu praw ochro-
ny wlasnosci przemyslowej bagdz utracie poufnego
charakteru przez know-how, ktére stanowily przedmiot
kontraktu, '

12) kontraktéw licencyjnych zawieranych na okres diuz-
szy niz 10 lat lub przewidujgcych ich automatyczne
przedluzanie bez zgody licencjobiorcy (bez renego-
cjacji wszystkich istotnych postanowien kontraktu).

Zalgcznik nr 2 do sarzadzenia
Ministra Handlu Zagranicznego 1%
dnia 28 stycznia 1986 r. (poz 67)

ZAKRES DANYCH GROMADZONYCH W REJESTRZE

1. Numer rejestru.
2. Numer identyfikacyjny TIES ).

3. Dane charakteryzujace nabywce osiggniecia naus
kowo-technicznego:

1) kod kraju,

2) jednostka handlu zagranicznego posredniczgca,

3) nazwa przedsiebiorstwa nabywcy,

4) adres pizedsiebiorstwa nabywcy,

5) charakterystyka gléwnej dziedziny
gospodarczej *),

6) krajowy kod galezi?®),

7) kod galezi (ISIC)*),~

8) krajowy kod przedsiebiorstwa,

9) kod przedsiebiorstwa (UN CTC),

10} typ przedsigbiorstwa *),

11) udzial zagranicy w kapitale zaktadowym*),

12) kraje pochodzenia kapitalu .obcego *),

13) udzial sprzedawcy w kapitale zakladowym nabywcy *),

14) liczba zatrudnionych*),

15) wartos¢ sprzedazy *),

16) udzial wydatkéw na B+R w wartosci sprzedazy *).

dzialalnosci

4. Dane charakteryzujgce sprzedawce:

1) kod kraju,

2) nazwa przedsiebiorstwa,

3) adres przedsiebiorstwa,

4) kod przedsigbiorstwa (UN CIC).

5. Dane o kontrakcie:
1) typ kontraktu, '
2) klasa kontraktu,
3) umowy towarzyszgce,
4) przedmiot kontraktu,
5) proces technologiczny,
6) krajowy kod galezi,
7) kod galezi (ISIC),
8) krajowy kod produktu,
9) kod produktu (SITC),
10) okres waznosci,
11) typ wspélpracy,
12) warunki: '
a) opiaty zmienne,
b) optaty statle,
¢) honoraria, ’
d) wydatki personelu sprzedawcy pokrywane przeg |
nabywce. “ ¢
6. Dane na temat przedsigwzigcia*)1 -
1) rozmiary produkcii,
2) sprzedaz netto,
3) eksport,
4) import,
5) ‘wydatki na B+R,
6) zatrudnienie,
7) zysk przed opodatkowaniem,
8) liczba o0séb przeszkolonych,
9) liczba personelu zagranicznego,
10) przewidywane platnosci roczne.
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7. Dane pozwalajace na ocene kontraktu:
1) przewidywane wplywy (platnosci) kontraktowe
ogdlem, -
2) przewidywany import ogodiem,
3) przewidywany eksport ogélem,
4) bilans dewizowy netto,

Objasnienia:

5) udzial sprzedawcy w przewidywanych zyskach na-
bywcy,

6) poiqdane klauzule:
a) gwarancje,
b) kary za niewykonaﬁie gwaranciji,

7) klauzule restrykcyjne.

*) — dotyczy wylacznie importu licencji. UN CTC — United Nations Centre for Transnational Corpora=-
. t Cent ONZ do S K i Migdzy-
TIES — Technological Intormation Exchange System (system ,::?:déwe;::l.:;l " ) K SguaN Rorpatic) Gl
wymiany informacji o' transferze technologii). B+R — Badania + rozwéi.
18IC — International Standard Industrial Classification (kla- SITC — Standard International Trade Claasmcnuon (klasy=
g syfikacja™ przemystu ONZ). fikacja towarowa ONZ).
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ZARZADZENIE MINISTRA ROLNICTWA, LESNICTWA 1 GOSPODARKI ZYWNOSCIOWE]

z dnia 31 stycznia 1986 r.

w sprawie nadania statutu zrzeszemiu ,Polski Zwigzek RLowlecki”.

Na podstawie art. 47 ust. 3 ustawy z dnia 17 czerwca
1959 r. o hodowli, ochronie zwierzat lownych i prawie
lowieckim (Dz. U. z 1973 r. Nr 33, poz. 197) oraz w zwigz-
ku z pkt 4 czesci B zalgcznika nr 2 do rozporzgdzenia
Prezesa Rady Ministréw z dnia 30 grudnia 1985 r. w spra-
wie okreslenia_ kompetencji niektérych naczelnych i cen-
tralnych organéw administracji panstwowej zastrzezonych
w przepisach szczegélnych dla organdw -zniesionych (Dz. U.
Nr 63, poz. 334) zarzqdzu sie, co nastepuje:

§ 1.- Nadaje sie statut zrzeszeniu ..Po]sk: Zwigzek
Lowiecki"”, stanowigcy zalgcznik do zarzadzenia.

STATUT POLSKIEGC‘ZWIAZKU LOWIECKIEGO

Rozdzial 1
- Postanowienia ogélne.

§ 1. Polski Zwigzek Lowiecki jest zrzeszeniem:
1) oséb fizycznych upr'awiajqcych lowiectwo oraz
2) osob prawnych — két lowieckich.
§ 2. Polski Zwigzek Lowiecki, zwany dalej ,Zrzesze-
niem"”, posiada osobowo$¢ prawna.

§ 3. Siedzibg Zrzeszenia jest m. st. Warszawa, a te-
renem dzialalnosci — obszar Polskie] Rzeczypospolite
Ludowej.

§ 4. Zrzeszenie ma prawo uzywa¢ wlasnego godla,
" sztandaru i pieczeci.

§ 5. Zrzeszenie -ma prawo ustanawia¢ i nadawaé
odznaczenia lowieckie, )

§ 6. Ilekro¢ w statucie jest mowa o:
1) kole — rozumie sie przez to kolo lowieckie,

2) zarzadzie wojewddzkim — rozumie sie przez to zarzad -

wojewddzki Zrzeszenia.

Traci moc zarzadzenie “Ministra Leénictwa

§ 2

’i Przemystu Drzewnego z dnia 15 pazdziernika 1959 r.

w sprawie nadania statutu zrzeszeniu ,Polski Zwigzek
Lowiecki'” (Monitor Polski Nr 91, poz. 492, z 1970 r. Nr 18,
poz. 140 i z 1976 r, Nr 15, poz. 71).

§ 3. Zarzadzenie wchodzi w Zycie z dniem ogloszenia.

Minister Rolnictwa, Les$nictwa i Gospodarki
Zvwnosciowej: 8. Zieba

Zalgcznik dc  zarzjdzenia Mnmstra
Rolnictwa, Leénictwa i Gospodarki
Zywnoiciowej z dnia 31 stycznia
1986 r. (poz. 68) ~

Rozdzial 2

Zadania Zrzeszenia.

§ 7. Do zadan Zrzeszenia nalezy planowe gospoda-
rowanie populacjami zwierzat lownych, zgodnie z potrze-
bami gospodarki naroduwej oraz wymaganiami' ochrony
przyrody i ochrony érodowiska, a takze zachowanie ging-
cych gatunkéw zwierzat,  we wspdldzialaniu z organami
administracji panstwowej i gospodarczej, organizacjami
spolecznymi, jak réwniez osobami fizycznymi, a w szcze-
golnosci:

1) wydawanie opinii i skladanie Wnioskéw przewidzia-
nych w ustawodawstwie dotyczacym lowiectwa,
2) ustalanie sposobéw polowania,

3) ochrona i hodowla zwierzyny w obwodach wydzier-
zawionych przez Zrzeszenie,

4) ksztaltowanie zasad etyki lowieckiej,
5) pie]egnow'anie 'tradycji. towieckich,

6) prowadzenie osrodkéw hodowli zwierzyny, przezna-
czonych na cele do$wiadczalne, oraz prac naukowych
w zakresie gospodarowania zwierzvna,



