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ZARZĄDZENIE MINISTRA HANDLU ZAGRANICZNEGO 

z dnia 28 stycznia 1986 r. 

W sprawie zasad I trybu realizacji e~sportu I Importu osiągnięć naukowych I terhnk7ł1vrh 

Na podstawie § 23 uchwały nr 184 Rady MinistrÓw 
z dnia 15 listopada 1985 r. w sprawie eksportu i importu 
osiągnięć naukowych I technicznych (Monitor .Polski 
Nr 37. poz. 246) za rządza się , co następuje : 

Rozdział 1 

Przepł9y ogólne. 

" I. Zarządzenie określa : 

l) ramowe zasady sporządza nia i negocjowa nia umów 
dotyczących eksportu i importu osiągnięć naukowych 
i technicznych oraz wymogi uzyskania pozwoleń wy
",ożur przyw. ·zu. 

. 2) zasady postępO\\ ,, " ia przy ud ostępnianiu i na bywaniu 
dokumentacji techn j,-znej. 

3) zakres '.danych cha rakter yzu jących udostępni one 
osiągnięcia nauk owe i ,techniczne oraz naby te licencje 
na potrzeby Centralnego Re jestru Lir'encji, 

~) zasady dokonyw ania analiz wa runków zawa rtych 
umów w okresach dwu.letnfch i przekazy wa nia ich 
wyników zainteresowan ym jednostkom handlu .zag l d
nicznego. 

§ 2. Przepisy zarządzenia stosuJe się . przy udostęp 

nianiu i naby_waniuosiągnięć na p()dstawie kont raktów 
handlowych. w tym także w ramach kompletnych ohi e~

, , (ów przemysłowych. obiektów budownictwa lub I innych 
obiektów . . 

2) dokumentacji technicznej IOzumię się przez to 
rysunki techniczne. konstrukcy jne i inne. w tym s~
cyfik acje. normy techniczne •. listy wyposaż~nia. In
strukcje. nie posi a dające znami on wldsnosci przemy-
słowej lub know· how, ' 

. .: 

3) kontraktach -'- rozumie sję przez to umowy ,) k.o-
rzystanie z osiągnięć. zawierane międzyjedn ostkll 

handlu zagranicznego a kontrahentem zagranicznym, 

4) rejestrze - rozumie si €) przez to Ce ntralny Rejestr 
Licencji, 

5) osi ą gnięciach rozumie się przez to osiągni ęcia 

nall kowe i techniczne ok reśl on e w § 2 pkt I uchwały, 

6) uch wale - rozumie s ię p/zez to uchwałę nr 184 Hady 
Ministrów z dnia 15 li stopada 1985 r. w sprawie 
eksportu i importu osiąg n ięć nau kowych i tech nicz
nych (Monitor Polski NI 37. poz. 246) . 

Rozdz i a ł 2 

'Ramowe zasad)' sporządzania negocjowania umów 
dotyczącycb eksportu I .Importu ' osiągnięć naukowych 
ł te<.:hnllią Y<.:h oraz wymogi uz)'skanla pozwoleń wywozu 

I przywozu. 

§ 4. 1. Eksport i import osiągnięć realizują jednostki 
handlu zagranicznego właściwe ze ,wzgl ędu , na przedmiot 

. t ransa kc jL . 

2. Jednostka handlu zag ra nicznego (zleceniobiorca) 
dzi ała na podstawie zawa rte j ze zlece ni odawcą umowy. 

§ 3. Ilekroć w zarządzeniu jest mowa o: § 5. Przy zawieraniu i w.ykonywaniu kontraktó~ na-
1) Centrum - rozumie się pf.zez to -Centrum inforlilla- leży dąiyć do maksymalnego zabezpieczenia interesu 

tyki Handlu Zagt'anicznego w Warszawie, ' ' g o.~poda r ki narodowej. uwzględni ając wytyczne do opr.-
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cowania kontraktów eksportu " i importu osiągmęc nauk o
wych i technicznych zawarte w , zalącżniku ,nr, l do zarzą
dzenia, 

§ 6. 1. Jedn ostka handlu zag ranicznego przystępuje 

do czynriości przygotowawczych w celu udzielenia licencji 
na korżystanie z, osią9nięĆ po uprzednim przedłożeniU 
przez ~leceniodawcę, będąc ego właścicielem (dysponen
tem) osiągnięcia, op~nll organu założycielskiego lub 
nadzorującego ' o celowości eksportu osiągnięcia, jeżeli 
osiągnięcie jest zastosowane w praktyce gospodarczej, 
a w przypadku, o którym mowa w § 3 ust l uchwały, de
cyzji Ministra .,.- ~ierownika UI'zędu Postępu Naukowo'· 
-Technicznego i VVdrożeń. 

2. Po zakończeniu negocjaC']i i ocenie ich wyników " 
zleceniobiorca przystępuje do zawarcia kontraktu I kon,
trahentem zagranicznym. Przed podpisaniem kóntrakt po
winien być parafowany przez zlecenioda~tę. 

§ 7" Jednostka handlu zagranicznego podejmuje czyn
ności przygotowawcze w celu nabycia licencji 'na korzy
Itanie z osiągnięć na rzecz zleceniodawcy po uprzednim 
Itwierdzeniu, że proponowany zakup mieści się w wy
kazie licencji, o którym mowa w . § 11 ust. 5 uchwały. 
Zleceniobiorca może uzależnić: podjęcie czynnośc} przygo
towawczych od przedłożenia prze z zl eceniodawcę zaświad

czenia --właściwego banku, stwierdzającego posiadanie 
przez przyszłego licencjobiorcę wystarcząjących środków 

dewizowych i złotowych na sfinansowa'nie zamierzoneun 
kont raktu lub możliwości ich uzyskania na ten cel. 

§ 8. 1. Dyrektor jednostki handlu zagranicznego po
"wołuje, w porozumieniu ze zleceniodawcą, grupę negocja- ' 
c:yjną dla przeprowadzenia negocjacji z kontrahentem za.
granicznym. 

2. W skład- grupy negocjacyjnej powinni wchodziĆ 
przedstawiciele zleceniobiOrcy i zleceniodawcy oraz inni 
Ipecjaliści, których udział w pracach zespołu jest nie
zbędny do wykonania zadań określonych w ust. 3. 

3. Do zadań grupy negocjacyjne j należy w szczegól
ności : 

1) zebraIiie informacji technicznych i handlowych nie,· 
zbędnych do przygotowania negocjacji. 

2) opracowanie planu negocjacji z kontrahentami, łącz

nie ' z przygotowaniem projektu kontraktu, 

3) przepr?wadzenie negocjacji, 
\ 

.e) opracowanie sprawozdania obejmującego projekty 
negocjowanych kontraktów wraz z wnioskami w spni

, wie zawarcia kontraktu. 
, ~ 

" I 

§ 9. Na podstawie sprawozdania ' grupy negocjacyjnej 
innych danych , zle'ceniodawca - przy udziale , zlecenio

biorcy - ,przygotowuje wniosek. o którym ' mowa Vi § 16 
uchwały, w celu uzyskania niezbędnych opinii i ,decyzji 
o nabyciu licencJi od właściwych instytucji i organów. 

§ 10. Sprawozdania, protok oły i analizy prac grupy 
negocjacyjnej oraz ' wnioski ' opracowane przez zlecenlo
blorcęi zleceniodawcę mają charakter poufny. 

§ l L Po uzyskaniu przez zleceniodawcę niezbędnych 

decyzji lub opinii potr:Zebnych QO zawarcia kontraktu 
li kantra.hentem zagranicznym zleceniobiorca przystępuje 
do za warcia kontraktu . Przecl podpisaniem kontrakt powi-
nien być parafowany przez zleceniodawcę. / 

§ 12. 1. W cel u uzyskania pozwolenia wywozu , 
osiągnięcia. należy przedłożyć Ministerstwu Handlu Za,. 
gra.nicznego konfrakt wraz z tłumaczeniem na ' ję~yk 
polski oraz opinię radcy prawnego jednostki handlu -~a
gninicznego, a także opinie lub decyzje, o których lilowa 
w . § 6 usL L 

2, W ce lu uzyskania pozwolenia przywozu Iic:encji 
należy przedłożyć Ministerstwu Handlu -Zagranicżnego 
wniosek, o którym mowa w § 16 uchwa ły, kontrakt 
wraz z tłumaczeniem na j ęzyk polski i wymagane 
uchwałą opinie, a także niezbędne uzas.adnie nie okolicz- . 
ności przemawiających za zawarciem kontraktu na wy: ", 
negocjowanyc;h warunkach, jeżeli zawiera 'on postano- I 

wienia niezgodrie z zaleceniami zawartymi w § 2 pkt 3-S . 
i §3 załącznika nr 1 do zarządzenia , 

Rozd ział 3 

Zasady postępowania przy udostępnianiu 

. dokumentacji technicznej. 
nabywaniu ' 

§ 13, Jednóstka handlu zagranicznego podejmuje ' 
czynności przygotowawcze w celu sprzedaży lub nabycil$ 
dokumentacji technicznej na podstawie umowy w warteJ 
ze zleceniodawcą, 

§ 14. 1. W celu uzyskania pozwoleni a pl zywozu 
dokumentacji technicznej należy przedłożyć wni osek Mi· 
nisterstwu Handlu Zagrani<:znego. 

2, VVniosek powinien zawierać dane określające: 

1) nazwę kupujądgo i zleceni ódawcy, 

2) nazwę sprzedawcy, 

3) cel nabycia dokumentacji technicznej, 

4) przedmiot dokumentacjI technicznej z po dan iem da- -:: 
nych techniczno-eksploatacy jnych, 

5) uzasadnienie wyboru sprzed awcy dokumentac ji, tech· 
nicznej, 

6) koszt ' nabycia dokumentac ji technicżnej z ' podaniem _ 
wąjuty, trybu i sposobu regulo\vania należności. 

1) rodzaj i wielkość towarzyszącego impor tu maszyn _ 
i urządzeń oraz elementów i materiałów niez,bc;dnych 
do produkcji wyrobu na podstawie nabytej ' doku
mentacji, 

8) wielkość nakładów inwestycyjnych i innych środk~w 
niezbędnych dQ wykorzystania dokumentacji. 

l,ł) zakładaną wielkość produkcji w opa rciu o nabyt(\ 
dokumentację oraz przewid ywanego eksportu nil po-
'szczególne obszary płatnicze . ' 

10) posiadanie przez zleceniod awcę środków dewizowych 
złotowych na sfinan<;nwanie zamietzoneg~ zakupu. 

§ 15, l. W celu uzyska nia pozwolenia wywozu do
kumentacji technicznej należy przedłożyc Mini sterstwu 
Handlu Zagraniczneqo kontrakt w ra7 z tłumaczel1 ie m na 
język polski. 

2. W celu uzyskania pozwolenia przywozu dokumi:m
tacji. technicznej należy przedłożyć Ministerstwu Handlu 
Zagranicznego wniosek, o którym mowa w § , 14, oraa 
kontrakt wraz ' z tłumaczeniem na język polski. 

. ,.~ ' 
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Rozdział 4 

Zakres danych charakteryzujących eksport import 
osiągnięć naukowych I technicznych, . gromadzonych 
I udostępnianych przez Centralny Rejestr licencjI. 

§ 16. 1. Rejestr obejmuje zbiór: 

1) informacji o nabyty~h osiągnięciach ' naukowych I 
technicznych, 

2) informacji o sprzedanych osiągnięciach naukowych 
i \ technicznych. 

2. Prowadzenie rejestru powierza się Centrum. 

3. Zakres danych gromadzonych w rejestrze określa 

załącznik n( '2 do zarządzenia. Dane te opracowywane sil 
według stanu istniejącego w momencie J zawarcia kon-
'traktu. . 

4. Rejestr sklada się z części jawnej dla kontraktów 
o c.harakterze jawnym i częśc i poufnej dla kontraktów 
o charakterze poufnym. 

5. Jednostka handlu . zagranicznego dokonująca zgło
szenia do rejestru obowiązana jest wskazać, czy zapis ma 
charakter jawny czy poufny. 

§ 17. I. W rejestrze zapisowi podlega ją wszystkie' 
sprzedane i nabyte osiągnięcia. 

2. Tryb zgłaszania inf ormacji o sprzedanych lub na
bytych osiągnięciach ok reś la odrębna instrukcja. 

§ 18. 1. Jednostki handlu zagranicznego są obowią-

zane do: ' 

l) zgłoszenia do rejestru informacji o sprzedanych lub 
nabytych oSiągnięciach w ciągu 14 dni od wejścia w 
życie kontraktu, 

2) przekazania do rejestru jednego egzemplarza kon
traktu wraz z tłumaczeniem na język polski Q sprze
danym lub nabytym osiągnięciu. 

2. Przepisy ust. 1 stosuje się odpowiednio w razie 
przedłużenia lub rozszerzenia zakresu kontraktU. 

§ 19. Centrum jest obowiązane do: 

. . 1) sporząclzania półrocznych i rocznych wyciągów z re
jestru w terminie 45 dni po upływie okresu sprawo

. zd awc'zego. 

2) przechowywania zawartych kontraktów ' przez czas 
obejmujący okres ich ważności oraz 5 lat po ich wy
gaśnięciu, 

3) przeka zywania wyciągów ' ZQ sprawozdań analiz: 

aj Urzędowi 

Wdrożeń, 

Postępu Naukowo-Technicznego 

Poz. 61 

b) Ministerstwu Handlu Zagranicznego, 

c) Głównemu Uriędowi Staty5tycznemu, 

d) zainteresowanym instytucjom i jednostkom 'gospo
darki uspołecznionej na ich wniosek. 

§ 20. Jednostki korzystające z informacji zawartych 
w rejestrze ponoszą koszty związane z oprucowaniem tych ' 
informacji. 

Rozdział 5 

Zasady dokonywania analizy warunków zawartych 
umów w okresach dwuletnich i przekazywania jej 

wyników zainteresowanym jednostkom handlu 
zagranicznego. 

. § 21. 1. Centrum dokońuje co dwa lata . analizy 
handlowych I prawnych warunków zawartych kontrak
tów, przy czym pierwsza anaJ.iza, obejmująca okres 1986-
1987, zostanie przeprowadzona po dniu l stycżnia 1988 ł". 

2. Centrum przekazuje wyniki analiz Ministerstwu 
Handlu Zagranicznego ,orai zainteresowanym jednostkom 
handlu zagranicznego. 

Rozdział 6 

Przepi~y końcowe. 

f 22. Tracą moc : 

l) zarządzenie nr 16 Ministra Handlu Zagranicznego 
i Gospodarki Morskie j z dnia Z{) lutego 1976 r. w 

' sprawie zasad współpraCy przedsiębiors.tw handlu za
granicznego .z licencjobiorcami oraz trybu postęp o
wania przy nabywaniU licencji na stosowanie zagra
nicznych rozwiązaó naukowo-technicznych i doświad
czeó produkcyjnych w gospodarce narodowej (Dz. Urz. 

,MHZiGM Nr 3; poz. 11): 

2) zarządzenie ' nr 17 Ministra Handlu Zagranicznego 
i Gospodarki Morskiej z dnia 20 lutego 1976 r. w 
sprawie centralnego rejestru licencji oraz zasad zgła
szania przez przedsiębiorstwa handl u zdg\anicznego 
nabytych licencji i (Jokumentacji technicznej do tego 
rejestru (Dz. Urz. MHZiGM Nr 3, poz. 12), 

3) zarządzenie nr 79 Ministra Handfu Zagran'iczneqo 
t Gospodarki" Morskiej z dnia 4 grudnia 1979r. w 
sprawie zasad i tryhu pOstępowania przy naoywaniu 
dokumentacji technicznej na nie chronione praw ami 
wyłączności rozwiązania nauk dwo .. techniczne , j do
świadczenia produkcyjne , uzyskanej bez oglaniczeń 

jej wykorzystania i nie związanej z nabyciem licencji 
(Oz; Urz. MHZIGM Nr 10, poz. 54). 

§ 23. Zarząclzenie wchodzi w życie z dniem ogło- " 

szenia, z tym ż. rejestracji podlegają wszystkie sprze
dane i nabyte osiągnięcia po dniu I stvczni? ląRfi r. 

Minister Handlu ZagranicznE!go: A. WÓjCIk. . 

L 
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Załącznik nr do zarządzenia 
Ministra Handlu Zagranicznego z ' 
dnia 28 stycznia 1986 r. (poz, 67) 

WYTYC2.i'\!E DO OPRACOW ANIA KONTRAKTOW EKSPORTU I IMPORTU OSlĄGNIĘC ' NAUKOWYCH 
l TECHNICZNYCH 

ł 1. Kontrakt powinien określać: 

1) zwięźle charakterystykę osiągnięcia i cel, dla którego 
licencjobiorca nabywa objęte licencją osiągnięcia, 

2) strony, datę i miejsce _ zawarcia kontraktu, 

3)OSiągIl'i.ąci.a będące przedmiotem licencji (w przypad
ku KoDtrłłktów kBow-oow ,okreśJenie przekazywanych 
informacji, doświadczeń itp. z oznaczeniem, które 
:I nich mają charakter: poufny, a które stanowią 
p;rzedmlot świadczenia usług), 

4}tytułprawny licencjoda:wcytlo udost~pnianych osiąg
nię'Ć (wł,aśckieI patentu, dysponent poufnego łrnow

' -bow, łłcencjobiorca uprawniony do '\Id-zielenia aubli-
cencjiłtp.)" ' 

a)., zakres pn:edmiotowy (produkcja, używanie, sprzedaż), 
, . . obszarzastosowania ,i zasięg terytorialny ' upoważnie

nia licencyjnego, 

6) czy licencja ma charakter wyłączny" 

7) zakres odpowiedzialności licencjodawcy w razie 
naruszenia praw osób trzecich w wyniku korzystania 
z licencji przez licencjobiorcę, ' , 

8) sposób przekazani~ przez licencjodawcę osiągnięć, 
doświadczeń i innych ,uzgodnionych form pomocy 
przy uruchamianiu licencji. 

9) sposób zapłaty (zapłata jednorazowa, w ratach lub 
opiaty okresowe), terminy płatności, obciążenia po
datkowe Up., dokładne ożnaczenie 'sposobu ustalenia 
ł weryfikacji dany1:h stanowiących podstawę wypa
'g1'odzenia, waluty, kurs wymiany i sposób płatności, - . 

,ID) prawa i obowiązki stron na wypadek niewykonania 
lub nienale.żytego wykonania kontraktu, w szczegól
ności warunki i skutki unieważnienia i wygaśnięcia 
praw wyłącznych, odstąpienia od kontraktu przez 
każdą ze stron, przesłanki i skutki wypowiedzenia 
(odstąpienia) kontraktu, 

H} okres obowiązywania kontraktu i skutki Jego wy
gaśni·ęcla, 

12} wybór prawa rządzącego kontraktem l sposób roz
strzygania sporów, 

13) warunki wejścia w życie kontraktu. 

§ 2. Wl.tontraktach importu licencji licencjobiorca 
powinien zapewnić sobie w szczeg.ólności; 

n inf ormację, . w jakich krajach objętych . upowazme
niem licencyjnym uzyskano patenty, prawa ochronne 
lub dokonano 'zgłoszeń patentowych naosiągni,ęcia 
będące przedmiotem kontraktu; w przypadku kontrak· 
tów know-how określenie prawdopodobnego ' kręgu 
osób; które dysponują sekretem poza licencjodawcą; 

2) 'okreŚ lenie, komu i w jakich krajach udzieloi1o licen
cji na osi.ągnięcia stanowiące przedmiot kontraktu, 

3) możliwość dalszego korzystania z przedmiotu 'licencji 
po ustaniu .kontraktu. chyba że wypowiedzenie lub 
wzwiązaniekontraktu nastąpi z winy licencjobiorcy, 

4) gwarancję finansową licencjodawcy w przedmitci. 
niezawodności przekazywanej technologii i .urządzeń 
oraz odpowiedzialności za to, że korzystanie 2. nich 
na terytorium kontraktu nie narusz.a praw' wyłącznych 
.o.sób ,trzecich. 

a) gwarancję przydatności nabywanych oslągnięć do 
celu określonego w preambule kontraktu oraz gwa
rancję 0siągnięcia' obeślonych parametf6w technicz
nych, technologicznych i jakościowych, 

8) niezbędntł pomoc techniczną licencjo~awcy · przy 
IIzkolenhl własnego p.e.rsonelu oraz wdrażaniu l icencji, 

,) prawo do korzystania z dalszych usprawnień pr2>ed
miotu liaencji dokonanych przez licencjodawcę w cia
:Iie trwania kontraktu na -tych samych zasadach jak; 
w odni€siemu ,do' pierw.otnego puedmicitu kontraktu,_ 

S) prawo do udzielenia sublicencji i zlecenia czynności 
niezbędnych 'do uruchomienia produkcji licencyjnej 
dowolnemu przedsiębiorśtwu polskiemu, 

~) klauzulę największego uprzywilejowania. 

f3. ,Kontrakty licencyjne nie ' powinny zawierać 

klauzul, które mogą wywierać negatywny wpływ ' na roz
wój ekonomiczny lub technotogicznyPolskiej Rzeczy
pospolitej Ludow.ej lub na międzynarodowy obrót osiąg
nięciami. Dotyczy to w szczególności : 

l) źobowiązania licencjobiorcy do· jednostronnego, nie. 
.odpłatnego udostępnienia licencjodawcy uao?jkonalelY 
przekazanych osiągnięć, 

2) zobowiązania licencjobiorcy do powstrzymania ' się 
odpod-ejmowania kroków prawnyeh, które zmierzają 

tlo kwest!QI'lOwaniaw.azn.ości patentów i innych ' praw ' 
wyłącznych, jak również tytułu prawnego licencjo
dawcy . do know-how będącego przedmio'tem udostęp
nienia; dotyczy to równiez kwestionowania poufnego , 
statusu know~how, 

3) zobowiązania licencjobiorcy do wprowadzania do 
obrotu towarów licencyjnych wyłącznie za pośred

nictwem sieci handlowej licencjodawcy lub wSkaza-, 
nej przez niego osoby, chyba że jest to uzasadnione 
koniecznością zachowania w tajemnicy przekazanego 
know-how albo niezbędne do dystrybuc ji towa rów 
licencyjnych na danym rynku, 

4) zobowiązania licencjobiorcy do przestrzegania okre
ślonej polityki cen przy sprzedaży . towarów wyt\va-. 
rzanych przy zastosowaniu dostarczonej technologii, 

5) ograniczenia lkencjobiorcy w zakresie adaptacji, prze.
kazanej technologii., jeżełi licencjobiorca czyni to na 
własne ryzyko i dla wytwarzania towarów (świad

czenia usług), które nie' są opatrzone znakiem towa'. , 
rdWym, firmą ' lub ' innym oznaczeniem ' poc'hodzen(a, 

. wskazującym na pochodzenie ' towaru (usługi) lub: 
zastosowanych osiągnięć z przedsiębiorstwa 1icencjo
dawcy, 
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,6) ograniczenia swqbody licencjobiorcy w zakresie na
bywania, sprzedaży lub współpracy naukowo-technicz

, nej dotyczącej osiągnięć i produktów będących przed
miotem umowy albo konkurencyjnych osiągnięć (to-
warów), , 

7) uzależnienia udzielenia licencji od nabycIa towarów, 
dóbr niematerialnych lub usług ze źródła wskazanegQ 
pr.zez licencjodawcę, chyba że jest to niezbędne do 
sprostania udzielonym przez , niego gwarancjom wy,
dajnoścL jakości itp., ochronie reputacji znaku towa
rOWeg,o, firmy itp., objętego Hcencją, albogd'y wska
zanie specyfikacji dotyczącej towarow "związanych" 
jest praktycznie -niemożliwe lub gdy powodowałoby 

' to ,konieczność wyjawienia sekretów nie ' objętych 
kontraktem, 

8) zóbowiązań wyłączających lub poważnie ogranicza
jących eksport towarów licencyjnych , (np: przez 
zwiększenie stawek opłat licencyjnych, ograniczenia 
ilościowe itp,), z wyjątkiem zakazów dotyczących 

sprzedaży do krajów, w których licencjodawca dyspo-' 
nuje ważnymi prawami własności przemysłowej n'. 
takie towary (usługi) albo w których licencjodawca 

, udzielił już wcześniej licencji , wyłączneJ na korzy
stanie z. tych s ~,mychosiągnięć, 

9) ograniczeń w zakresi e używania osiijgnięć objętych 

licencją po wyga śnięciu kontraktu, z , wyjątkiem sy
tuacji. gdy są one nadal chrori'ione przez, prawa wy
łączne lub nie utraciły poufnego charakteru, 

10) zobowiązań licencjobiorcy do jakichkolwiek świad-

czeń pokontraktowych w okresie dłuższym niż trzY' 
'lata po ' zakończeniu kontraktu, chyba że przed
wczesne wypowiedzenie (odstąpienie) kontraktu na· 
stąpiło , z wyłącznej winy licencjobiorcy; zakaz ten 
nie dotyczy obowiązku przedsięwzięcia niezbędnych 

starań o utrzymanie w tajemnicy know-how dopóty, 
dopóki osiągnięcia tak,ie nie zostaną ujawnione przez ' 
licencjodawcę lub osoby trzecie, 

11) postanowień kontraktowych zobowiązujących ' licen
cjobiorcę do kontynuowania opIat lub innych świad· 
czeń po wygaśnięciu albo unieważnieniu praw ochro
ny własności prz~mysłowej bądż utracie ' poufnego 
charakteru przez know-how, które stanowiły przedmiot 
kontraktu, 

12} kontraktów licencyjnych zawieranych na okres dłuż

szy niż 10 lat lub przewidujących ' ich automatyczne 
przedłużanie bez zgody lIcencjobiorcy (bez renego
cjacji wszystkich istotnych postanowień kontraktu). 

Załącznik nr 2 do larzctdzenia 
Ministra' Handlu Zagranicznego I 
dnja 21ł stycznia 1986 r. (pOz. 67) 

ZAKRES DANYCH GROMADZOŃYCH W REJESTRZE 

1. Numer rejestru. 

2. Numer identyfikacyjny TlE S O). 

3, Dane charakteryzujące, nabywcę osiągnięci., nau" 
ko,wo-technicznego: 

l) kod k ra ju, 

2) jednostka handlu zagranicznego pośrednicząca, 

3) _ nazwa p rzedsi ębiorstwa nabywcy, 
, 4) adres p lzedsi ębiorstwa nabywcy, 

5) cha rakte rystyka głównej dziedziny działalności 
gospod ill cze j O), 

6;) krajo wy kod gałęzi *), 

7} kod ga lezi (ISIC) *j.-

8) krajow y kod przedsiębiorstwa, 

9) kod przed'si ę biorstwa (UN CTC), 

'to) typ przedsiębiorstwa 'l, 
1,1) udział za.g ranicy w ~apitale zakładowym' *), 

12) kraje pochodzenia kapitału ,obcego '), 

B) udział sprzedawcy w kapitale zakla90wym na·bywcy O), 

14) lic~ba zatruElnionyc.h O):, 

15) wartość sprzedaży'j;,; 

1-6) udział wydatków_ na B+R ' w wartości sprzedaży *j, 

4. Dane charakteryzujące sprzedawcę: 

' 1) kod kraju, 
2). nazwa przedsi ę biorstwa" 

l) adfes przedsi ębiorstwa, 
4) kod przed~i6;biorstwa (UN Cle)., 

5. D'ane o kontrakcie: 

1) typ kontraktu, 
2) klasa kontraktu, 
3) umowy towarzyszące, 
4) przedmiot kontraktu, 
5) proces technologiczny, 
6} krajowy kod gałęzi, 

1) kod gałęzi (ISIC), 
8) krajowy kod produktu, 
9) kod produktu (SITC), 

10) okres ważności, 
- 11) typ współpracy, 

12) warunki: 
a) opIaty zmienne, 
b) opłaty stałe, 

c) honoraria, 
d) wydatki personelu sprzedawcy pokrywane prze. 

nabywcę. 

6; Dane na temat przedsięwzięcia *}l 

l) rozmiary produkcji, ' 

2) sprzedaż netto, 
3)' eksport, 
4) import, 
5) wydatki na B+R, 
6) zatrudnienie, 
7) zysk przed opodatkowaniem. 
8) liczba osób przeszkolonych, 
9) liczba personelu zagranicznego, 

10) przewidywane płatności roczne. 

i.. 
" 
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7. Dane pozwalające na ocenę kontraktu': 
l) przewidywane wpływy (płatności) kontraktowe 

ogółem, 

2) przewidywany import ogółem, 
3) przewidywany eksport ' ogółem, 
-ł) bilani dewizowy netto, 

, O b jaś n.ie n i a: 

IIIC 

- dotyczy wyłącznie importu licencji. 

- Tec,hnological Information Exchange Sy s.!em (system 
wyIhiany informacji o tr.ansferze technologii). 

- International Standard Industrial Classificati on (kla
• yfikacja- przenwsłu ONZ). 

5) udział sprzedawcy 
by~CY, 

6) pożądane klauzule: 
a) gwarancje, 

w przewidywanych zyskach na-

b) kary za niewykona~ie gwarancji, 
. 1) klauzule restrykcyjne. 

UN CTC' - UnUed Nalions Centre for Transnatiob al Corpora- ' 
tions (Centrum ONZ do Spraw Korporacji Między~ 
narodowych). 

B+ R "- Badania + rozwaj. 
SITC - Standard International Trade Classification '(kl'asy-

fikacja towa'rowa ONZ) . 
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:lARZĄDZENIE MINISTRA ROLNICTW A, LESNICTW A .I GOSPODARKI ŻYWNOSCIOWEJ 

z dllia 31 stycz]1ia 19~6 r. 

w sprawie nadania statutu zrzeszeniu "Polskl Związek Łowiecki". 

Na podstawie art. 47 ust. 3 ustawy z dnia 17 czerWCa 
1959 r. o hodowli, ochronie zwierząt łownych · i prawie 
łowieckim (Dz. U. z 1973 r. Nr '33,poz. 197) oraz w iwiąz
ku z pkt 4 części B za.łącznika nr 2 do rozporządzenia 
Prezesa Rady Ministrów z dnia 30 grudnia 1985 r. w spra
wie określenia . kompetencji niektórych naczelnYch i cen· 
tralnych organów administracji państwowej zastrzeżonyc"h 

w przepisach szczególnych dla organów ·zniesionych (Dz. U. 
Nr 63, poz. 334) zarządza się , co n astępuje: 

§ 1. - Nadaje się statut zrzeszeniu "Polski Związek 

Lowiecki", stanowiący zalącznik do zarządzenia. 

§ 2. Traci moc zarządzenie '" Ministra Leśnictwa 
Przemysłu Drzewnego z dnia 15 pażdziernika 1959 r. 

w sprawie nadania statutu zrzeszeniu "Polski Związek 
Łowiecki" (Monitor Polski Nr 91, poz. 492, z ' 19.70 r. Nr 18, 
poz. 140 i z 1976 r. Nr 15, poz. 71) . 

§ 3. Za rządzenie wchodzi w życie z dniem oglo,szenia. 

Minister Rolnictwa, Leś nictwa i Gospodarki 
2ywnościowej: S. Zięba 

Załączn ik de' zarz'ldz~nia Ministra 
Rolnictwa, Leś ni ctwa ' i Gospodarki 
Zywno$dowej z dnia 31 stycznia 
1986 r. (paz, 68) ' I 

STATUT ~OLSKJEGO I ZWIĄZKU ŁOWIECKIEGO 

Rozdzlal 

Postanowienia ogólne. 

§ 1. Polski Związek Łowiecki jest zrzeszeniem: 

1) osób fizycznych uprawiających łowiectwo oraz 

2) osób prawnych 1 - kół łowieckich. 

ł 2. Polski Związek Łowiecki, zwany dalej "Zrzesze
niem", posiada osobowość prawną. 

§ 3. Siedzibą Zrzeszenia jest m. st. Warszawa. a te
·renem działaln ości - oQszar Polskiej Rzeczypospolitej 
Ludowej. " 

t 4. Zrzeszenie ma prawo używać własnego godła, 
. sztandaru i pieczęci. 

t . 5. Zrzeszenie ,ma prawo ustanawiać i nadawać 

odznaczenia łowieckie. 

ł 6. Ilekroć w statucie jest mowa o: 

l) kole - rozumie się przez to koło łowie~kie, 
,) zarządzie wojewódzkim - rozumie li~ przez to zarząd . 

wojewódzki Zrzeszeriia. 

Rozdział 2 

Zadania Zrzeszenia. 

§ 7. Do zadań Zrzeszenia .należy planowe gospoda
rowanie populacjami zwierząt ł ownych, zgodnie z potrze
bami gospodarki naroduwe j uraz wymaganiami ' ochrony 
przyrody i ochrony środowiska , ił także zachowanie ginq
cych gatunków zwierząt,. we współdziałaniu z organami 
administracji państwowej i gospodarczej, Organizacjami 
społecznymi, jak również osobami fizycznymi" a w szcze
gólności: 

1) wydawanie opinii i składan!e ' 'tvniosk6w przewidzia
nych w ustawodawstwie . dotyczącym ' ł owiectwa, 

2) ustalanie sposobów polowania • 

3) ochrona i hodowla zwier~yny w obwodach wydzier
żawi·onych przez Zrzeszenie. 

4) kształtowanie zasad etyki łowieckiej, 

5) pielęgnowanie ' tradycji\ łowieckich, 
! . 

6) prowadzenie ośrodków hodowli zwierzyny, przezna· 
czorwch na cele doświadczalne, oraz prac naukowych 
w zakresie gospodarowania zwier'lv ną, 


