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ROZPORZADZENIE RADY MINISTROW

z dnia 30 marca 2011 r.

w sprawie wylaczenia niektorych rodzajow porozumien wertykalnych spod zakazu porozumien
ograniczajacych konkurencje

Na podstawie art. 8 ust. 3 ustawy z dnia 16 lutego
2007 r. o ochronie konkurencji i konsumentéw (Dz. U.
Nr 50, poz. 331, z p6zn. zm.") zarzadza sie, co naste-
puje:

8 1. Rozporzadzenie okresla:

1) warunki, jakie musza by¢ spetnione, aby porozu-
mienie wertykalne zostato uznane za wylaczone
spod zakazu, o ktérym mowa w art. 6 ust. 1 ustawy
z dnia 16 lutego 2007 r. o ochronie konkurencji
i konsumentoéw, zwanej dalej ,ustawg”;

2) klauzule, ktérych wystepowanie w porozumieniu
wertykalnym stanowi naruszenie art. 6 ust. 1 usta-
wy;

3) klauzule, ktérych wystepowania w porozumieniu
wertykalnym nie uznaje sie za naruszenie art. 6
ust. 1 ustawy;

4) okres obowigzywania wytgczenia.
8 2. Przepiséw rozporzadzenia nie stosuje sie do
porozumien wertykalnych objetych zakresem innego

rozporzgdzenia wydanego na podstawie art. 8 ust. 3
ustawy.

§ 3. Uzyte w rozporzadzeniu okreslenia oznaczaja:

1) wylaczenie — wytaczenie porozumien wertykal-
nych spod zakazu, o ktérym mowa w art. 6 ust. 1
ustawy;

2) porozumienia wertykalne — porozumienia zawie-
rane miedzy dwoma lub wiecej przedsiebiorcami,
z ktérych kazdy dziata — w ramach takiego poro-
zumienia — na réznym szczeblu obrotu, ktorych
przedmiotem sg warunki zakupu, sprzedazy lub
odsprzedazy towarow;

3) zobowigzania wytgcznego zakupu — klauzule za-
warte w porozumieniach wertykalnych, na podsta-
wie ktérych nabywca bezposrednio lub posrednio
zobowiagzuje sie kupowaé towary objete porozu-
mieniem wertykalnym wytacznie od jednego do-
stawcy;

4) zobowigzania wylacznej dostawy — klauzule za-
warte w porozumieniach wertykalnych, na podsta-
wie ktérych dostawca bezposrednio lub posrednio
zobowiazuje sie sprzedawaé towary objete poro-
zumieniem wertykalnym wytacznie jednemu na-
bywecy, a nabywca zobowigzuje sie do korzystania
lub odsprzedazy tych towaréw w sposdb okreslo-
ny przez dostawce;

1) Zmiany wymienionej ustawy zostaty ogloszone w Dz. U.
22007 r. Nr 99, poz. 660 i Nr 171, poz. 1206, 22008 r. Nr 157,
poz. 976, Nr 223, poz. 1458 i Nr 227, poz. 1505, z 2009 r.
Nr 18, poz. 97 i Nr 157, poz. 1241 oraz z 2011 r. Nr 34,
poz. 173.

5) system dystrybucji selektywnej — system dystry-
bucji, w ktorym dostawca bezposrednio lub po-
Srednio zobowigzuje sig sprzedawac towary objete
porozumieniem wertykalnym jedynie dystrybuto-
rom wybranym wedtug okreslonych w tym poro-
zumieniu kryteriéw, a dystrybutorzy zobowigzujg
sie nie odsprzedawac tych towarow dystrybuto-
rom nienalezacym do tego systemu na terytorium,
na ktérym dostawca prowadzi dziatalno$¢ lub pod-
jat dziatania $wiadczgce o tym, ze zamierza prowa-
dzi¢ dziatalno$¢ w tym systemie;

6) system dystrybucji franchisingowej — system dys-
trybucji, w ktéorym dystrybutor bezposrednio lub
posrednio zobowigzuje sie odsprzedawac zakupio-
ne od dostawcy towary objete porozumieniem wer-
tykalnym, wykorzystujgc udostepnione przez niego
— w zamian za wynagrodzenie — prawa wtasnosci
intelektualnej i przemystowej lub know-how;

7) dostawca — przedsiebiorce, ktory sprzedaje na-
bywcy towary objete porozumieniem wertykal-
nym;

8) nabywca — przedsiebiorce, ktéry kupuje towary
objete porozumieniem wertykalnym;

9) dystrybutor — przedsiebiorce kupujacego towary
objete porozumieniem wertykalnym z zamiarem
ich odsprzedazy na szczeblu hurtowym (dystrybu-
tor hurtowy) lub detalicznym (dystrybutor detalicz-
ny), a takze przedsiebiorce zawierajacego z do-
stawcg porozumienie wertykalne, na podstawie
ktérego dokonuje sprzedazy towardéw objetych po-
rozumieniem wertykalnym w imieniu dostawcy;

10) prawa wtasnosci intelektualnej i przemystowe] —
prawa przystugujace na podstawie przepisow do-
tyczacych ochrony wtasnosci intelektualnej i prze-
mystowej;

11) know-how — nieopatentowane, nieujawnione do
wiadomosci publicznej informacje techniczne lub
technologiczne lub zasady organizacji i zarzadza-
nia, co do ktorych podjeto dziatania zmierzajace
do zapobiezenia ich ujawnieniu, jezeli stanowig
one catos¢ lub czes¢ okreslonych informacji prak-
tycznych wynikajacych z doswiadczen dostawcy,
przeprowadzonych badan lub testéw istotnych dla
nabywcy z punktu widzenia uzywania, sprzedazy
lub odsprzedazy towaréw objetych porozumie-
niem wertykalnym;

12) zakaz konkurowania — wynikajgce bezposrednio
lub posrednio z porozumienia wertykalnego:

a) wytgczenie uprawnien nabywcy do wytwarza-
nia, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy towa-
row, ktére ze wzgledu na ich przeznaczenie, ce-
ne oraz wiasciwosci, w tym jakosé, sg uznawane
przez ich nabywcéw za substytuty towaréw ob-
jetych porozumieniem wertykalnym,
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b) zobowigzanie nabywcy do dokonywania u okres-
lonego dostawcy lub przedsigbiorcow przez
niego wskazanych ponad 80% swoich wszyst-
kich zakupow towarow objetych porozumie-
niem wertykalnym i towarow, ktére ze wzgledu
na ich przeznaczenie, cene oraz wtasciwosci,
w tym jako$é, sg uznawane przez ich nabywcow
za ich substytuty, obliczonych na podstawie
wartosci lub jesli jest to przyjete na okreslonym
rynku wtasciwym — wielkosci zakupow doko-
nanych przez nabywce w poprzednim roku ka-
lendarzowym;

13) ostateczny uzytkownik — konsumenta albo przed-
siebiorce kupujgcego towary objete porozumie-
niem wertykalnym w zwigzku z prowadzong dzia-
talnoscig gospodarczg inng niz dziatalnosé dystry-
bucyjna;

14) klient nabywcy — przedsiebiorce niebedacego
strong porozumienia wertykalnego kupujgcego to-
wary objete porozumieniem wertykalnym od na-
bywcy bedacego strong tego porozumienia w celu
ich odsprzedazy;

15) aktywna sprzedaz — aktywne dziatania sprzedaw-
cy podejmowane w celu zwiekszenia sprzedazy
lub pozyskania nowych klientéw, polegajgce
w szczegolnosci na prowadzeniu dziatan reklamo-
wych lub promocyjnych, tworzeniu oddziatow lub
organizowaniu centrow dystrybucji na okreslo-
nym terytorium.

8 4. Wytaczeniu podlegajg porozumienia wertykal-
ne, w szczegolnosci zawierajagce zobowigzania wytgcz-
nego zakupu lub zobowigzania wyltacznej dostawy,
lub tworzgce systemy dystrybucji selektywnej lub sy-
stemy dystrybucji franchisingowej, jezeli porozumie-
nia te spetniajg warunki wytaczenia okre$lone w roz-
porzadzeniu.

8 b. Wytaczeniu podlegajg porozumienia wertykal-
ne zawierane miedzy zwigzkami przedsiebiorcéw a ich
cztonkami oraz miedzy zwigzkami przedsiebiorcow
a ich dostawcami, jezeli:

1) wszyscy cztonkowie zwigzku sg sprzedawcami de-
talicznymi towaréw niebedacych ustugami oraz

2) obrot zadnego z cztonkéw zwigzku, wraz z obro-
tem przedsiebiorcow nalezgcych do jego grupy
kapitatowej, w poprzednim roku kalendarzowym
nie przekroczyt rownowartosci 50 milionéw euro.

8 6. Wytaczeniu podlegajg porozumienia wertykal-
ne o charakterze niewzajemnym zawierane migdzy
konkurentami, jezeli:

1) dostawca jest wytworeg i dystrybutorem towarow
niebedacych ustugami, a nabywca jest dystrybu-
torem i nie jest konkurentem na szczeblu wytwor-
stwa lub

2) dostawca $wiadczy ustugi na kilku szczeblach ob-
rotu, a nabywca dostarcza towary lub $wiadczy
ustugi na poziomie detalicznym i nie jest konku-
rentem na tym szczeblu obrotu, na ktérym naby-
wa ustugi objete porozumieniem wertykalnym.

8 7. 1. Wytaczeniu podlegajg porozumienia werty-
kalne zawierajgce postanowienia, ktore odnoszg sie
do przeniesienia na nabywce lub korzystania przez
niego z praw wtasnosci intelektualnej i przemystowe;j
lub know-how, jezeli postanowienia te nie stanowig
podstawowego przedmiotu takich porozumien i sg
bezposrednio zwigzane z uzywaniem, sprzedazg lub
odsprzedazg towarow objetych porozumieniem przez
nabywce lub jego klientow.

2. Wytaczenie stosuje sieg, jezeli w odniesieniu do
towaréw objetych porozumieniem wertykalnym po-
stanowienia, o ktorych mowa w ust. 1, nie zawieraja
jednoczesnie ograniczen konkurencji majacych ten
sam cel co klauzule i porozumienia, ktore nie sg wyta-
czone na podstawie rozporzadzenia.

§ 8. 1. Porozumienia wertykalne podlegaja wyta-
czeniu, jezeli:

1) udziat dostawcy i grupy kapitatowej, do ktérej na-
lezy dostawca, w rynku wtasciwym sprzedazy to-
waréw objetych takim porozumieniem nie prze-
kracza 30%,

2) udziat nabywecy i grupy kapitatowej, do ktorej nale-
zy nabyweca, w rynku wtasciwym zakupu towaréw
objetych takim porozumieniem nie przekracza 30%

— z zastrzezeniem § 9.

2. Jezeli w ramach porozumienia wertykalnego
wielostronnego przedsiebiorca nabywa towary objete
tym porozumieniem od przedsiebiorcy bedacego stro-
ng tego porozumienia oraz sprzedaje te towary inne-
mu przedsiebiorcy bedgcemu réwniez strong tego po-
rozumienia, wytaczenie stosuje sig, jezeli jego udziat
w rynku zarowno jako nabywcy oraz jako dostawcy,
nie przekracza 30%.

§ 9. 1. Jezeli udziat, o ktérym mowa w § 8:

1) nie przekracza 30%, ale po zawarciu porozumienia
wertykalnego wzrasta powyzej tej wielkosci, nie
przekraczajac jednak 35%, wytgczenie stosuje sie
rowniez przez okres dwoch lat kalendarzowych na-
stepujacych po uptywie roku, w ktéorym prég 30%
zostat przekroczony po raz pierwszy;

2) nie przekracza 30%, ale po zawarciu porozumienia
wertykalnego wzrasta powyzej 35%, wytaczenie
stosuje sie réwniez przez okres roku kalendarzo-
wego nastepujacego po uptywie roku, w ktorym
prog 35% zostat przekroczony po raz pierwszy.

2. Okres wytaczenia, o ktébrym mowa w ust. 1, nie
moze tgcznie trwaé diuzej niz dwa kolejne lata kalen-
darzowe po uptywie roku, w ktérym prog 30% zostat
przekroczony po raz pierwszy.

§ 10. 1. Udziat, o ktérym mowa w § 8, w przypad-
ku:

1) dostawcy — oblicza sie na podstawie wartosci
sprzedazy towarow objetych porozumieniem wer-
tykalnym, a takze wartosci sprzedazy innych towa-
row, ktore ze wzgledu na ich przeznaczenie, cene
oraz wiasciwosci, w tym jakos$¢, sg uznawane przez
ich nabywcoéw za ich substytuty;
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2) nabywcy — oblicza sie na podstawie wartosci za-
kupu towarow objetych porozumieniem wertykal-
nym, a takze wartosci zakupu innych towarow,
ktore ze wzgledu na ich przeznaczenie, cene oraz
wtasciwosci, w tym jakos$é¢, sg uznawane przez ich
nabywcoéw za ich substytuty.

2. Jezeli dane dotyczace wartosci sprzedazy lub
wartosci zakupu nie sg dostepne, udziat w rynku obli-
cza sig¢ na podstawie innych wiarygodnych informac;ji
rynkowych, w tym informacji o wielkosci sprzedazy
lub zakupu.

3. Udziat w rynku oblicza sie na podstawie danych
dotyczacych poprzedniego roku kalendarzowego.

4. Przy obliczaniu udziatu w rynku nie uwzglednia
sie sprzedazy dokonywanej miedzy przedsiebiorcami
nalezacymi do jednej grupy kapitatowe;.

5. Przy obliczaniu udziatu w rynku dostawcy
uwzglednia sig¢ towary sprzedane dystrybutorom be-
dacym stronami porozumienia wertykalnego zawarte-
go z tym dostawca w celu ich odsprzedazy.

8 11. Wylaczeniu nie podlegajg porozumienia wer-
tykalne, ktére bezposrednio lub posrednio, samodziel-
nie lub w powigzaniu z innymi okoliczno$ciami zalez-
nymi od stron tych porozumieh majg na celu ograni-
czenie:

1) prawa nabywecy do ustalania ceny sprzedazy przez
narzucenie przez dostawce minimalnych lub
o okreslonej wysokosci (sztywnych) cen sprzedazy
towarow objetych porozumieniem wertykalnym;

2) terytorium lub kregu klientow, na ktérym lub kté-
rym nabywca moze sprzedawac towary objete po-
rozumieniem wertykalnym, z wyjatkiem ograni-
czenia:

a) dotyczacego lokalu lub terenu, na ktéorym na-
bywca prowadzi dziatalnosé,

b) aktywnej sprzedazy do okreslonego terytorium
lub okreslonej grupy klientéw zastrzezonych dla
dostawcy lub przydzielonych przez dostawce
innemu nabywecy, jezeli ograniczenia te nie
utrudniajg klientom nabywcy sprzedazy towa-
row objetych porozumieniem wertykalnym,

c) sprzedazy ostatecznym uzytkownikom przez
dystrybutora hurtowego,

d) dystrybutorom dziatajagcym w systemie dystry-
bucji selektywnej odsprzedazy towarow obje-
tych porozumieniem wertykalnym dystrybuto-
rom nienalezagcym do tego systemu, na teryto-
rium, na ktorym dostawca prowadzi dziatalnosé
lub podjat dziatania $wiadczace o tym, ze za-
mierza prowadzi¢ dziatalno$¢ w tym systemie,

e) prawa nabywcy do odsprzedazy komponentow
objetych porozumieniem wertykalnym innym
przedsiebiorcom, ktérzy uzywaliby ich do pro-
dukcji towarow, ktore ze wzgledu na ich prze-
znaczenie, cene oraz wtasciwosci, w tym jakos¢,
sg uznawane przez ich nabywcow za substytuty
towarow sprzedawanych przez dostawce;

3) dystrybutorom detalicznym dziatajagcym w syste-
mie dystrybucji selektywnej mozliwosci prowa-
dzenia sprzedazy uzytkownikom ostatecznym,
z wyjgtkiem ograniczenia mozliwos$ci prowadzenia
przez nich sprzedazy w lokalach niespetniajgcych
kryteriow okreslonych w porozumieniu wertykal-
nym bedgcym podstawg utworzenia systemu dys-
trybucji selektywnej;

4) wzajemnych dostaw miedzy dystrybutorami dzia-
tajgcymi w systemie dystrybucji selektywnej, wia-
czajac w to dystrybutorow dziatajacych na réznych
szczeblach obrotu;

5) prawa dostawcy do sprzedazy komponentéw ob-
jetych porozumieniem wertykalnym — jako czesci
zamiennych — ostatecznym uzytkownikom, zakta-
dom naprawczym lub innym ustugodawcom, kté-
rym nabywca nie powierzyt napraw lub serwiso-
wania towaréw wyprodukowanych z uzyciem tych
komponentow.

§ 12. Klauzulami, ktérych wystepowanie w poro-
zumieniu wertykalnym stanowi naruszenie art. 6 ust. 1
ustawy, sg klauzule, ktére bezposrednio lub posrednio
zakazuja:

1) konkurowania na czas okreslony dtuzszy niz pie¢
lat lub na czas nieokreslony, chyba ze nabywca
sprzedaje towary objete porozumieniem wertykal-
nym w lokalu lub na terenie, ktérych wtascicielem,
wieczystym uzytkownikiem, dzierzawca lub na-
jemcag jest dostawca lub ktore dostawca wynajmu-
je lub dzierzawi od oséb trzecich niezwigzanych
z nabywcg, a okres trwania takiego zobowigzania
nie przekracza okresu zajmowania przez nabywce
tego lokalu lub terenu; zakaz konkurowania, ktéry
jest w sposdb milczacy odnawiany po uptywie pie-
ciu lat, jest uwazany za zawarty na czas nieokreslo-
ny;

2) dystrybutorom dziatajgcym w systemie dystrybu-
cji selektywnej sprzedazy towaréw tylko niekto-
rych konkurentow dostawcy;

3) nabywcom wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub
odsprzedazy towardow po wygasnieciu porozumie-
nia wertykalnego, chyba ze obowigzywanie takich
klauzul:

a) dotyczy towarow, ktére ze wzgledu na ich prze-
znaczenie, ceng oraz wtasciwosci, w tym jakos¢,
sg uznawane przez ich nabywcoéw za substytuty
towaréw objetych porozumieniem wertykal-
nym, oraz

b) jest ograniczone do lokalu lub terenu, na kto-
rym nabywca prowadzi dziatalno$¢ w trakcie
obowigzywania porozumienia wertykalnego,
oraz

c) jest niezbedne do ochrony know-how przekaza-
nego przez dostawce nabywcy

— a czas ich obowigzywania jest ograniczony do
roku po wygasnieciu porozumienia wertykalnego,
z wyjatkiem mozliwosci natozenia ograniczenia,
ktore nie ma limitu czasowego na uzywanie i ujaw-
nianie know-how.
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§ 13. Wytgczenia nie stosuje sie do porozumien
wertykalnych, jezeli klauzul, o ktérych mowa w § 12
i ktorych wystepowanie w porozumieniu stanowi na-
ruszenie art. 6 ust. 1 ustawy, nie mozna oddzieli¢ od
porozumienia wertykalnego jako catosci.

§ 14. Do porozumien wertykalnych podlegajgcych
wytgczeniu na podstawie rozporzadzenia Rady Mini-
stréw z dnia 19 listopada 2007 r. w sprawie wytgcze-
nia niektérych rodzajow porozumien wertykalnych
spod zakazu porozumien ograniczajacych konkurencije
(Dz. U. Nr 230, poz. 1691) niespetniajgcych warunkéw
wyltgczenia okreslonych w niniejszym rozporzadzeniu

stosuje sie przepisy dotychczasowe do czasu dostoso-
wania tych porozumien do przepiséw niniejszego roz-
porzgdzenia, jednak nie dtuzej niz do dnia 30 listopada
2011 r.

8 15. Rozporzadzenie obowigzuje do dnia 31 maja
2023'r.

8 16. Rozporzadzenie wchodzi w zycie z dniem
1 czerwca 2011 r.

Prezes Rady Ministréw: D. Tusk
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